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Provisions-Dashboards
Alles auf einen Blick

Ein Provisionssystem enthält zum einen viele Informationen zum 
Unternehmenserfolg (Beitragsvolumen, Neukundenzahl, etc.) sowie zum 
Kundenverhalten (Stornoquote, Risikoverhalten, Tarif- und 
Produktauswahl wie auch die regionale Verteilung.
Diese Informationen gut aufbereitet zur Verfügung zu stellen, erlaubt die 
richten Schlüsse für die zukünftige strategische Ausrichtung zu ziehen.

Durch unsere Expertise im Vergütungsmanagement und der 
analytischen Datenaufbereitung verstehen wir die fachlichen Prozesse 
sowie die Notwendigkeit aus großen Provisionsdaten aussagekräftige 
Kennzahlen zu bilden.
Gemeinsam mit Ihnen bauen wir gerne Dashboards und Auswertungen, 
um den Vertrieb als Herzstück Ihres Unternehmens optimal steuern zu 
können.

Provisions Know How
Unsere Provisionsexperten kennen die statistisch relevanten 
Größen und Geschäftsvorfälle

Dashboard und Reporting Know How
Unsere Experten setzen den IBCS Standard um und kennen sich 
mit Sales Analytics Cloud, Datasphere, SAP BW etc. bestens aus.

Alles aus einer Hand
Wir kombinieren die beiden Expertisen zu leistungsstarken 
Dashboards und Auswertungen.

Vertriebs- und Vergütungsinformationen auf einen Blick
Dashboards zeigen aggregierte Daten an, erlauben einen 
Vergleich und geben einen schnellen Überblick über die 
Entwicklung von Vertrieb und Unternehmen.
Auswertung in unterschiedliche Dimensionen
Provisionsdaten lassen sich nach regionaler Verteilung, 
Vertriebswegen, Sparten und Produkten betrachten, um 
Handlungsfelder zu identifizieren.

Zentrales Unternehmensreporting
Provisionsdaten, Informationen zum Vertriebserfolg und weitere 
Quellen können angebunden werden, um ein zentrales 
Unternehmensreporting zu ermöglichen.
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