Voice of Agency
Geben Sie ihren Vertriebspartnern eine Stimme

Voice of Agency ist ein Service, der darauf abzielt, systematisch
Feedback von Vertriebspartnern zu sammeln und zu analysieren, um die
Partner Experience (PX) zu optimieren. Dieser Ansatz ermdglicht es
Unternehmen, die Beddirfnisse, Erwartungen und Herausforderungen
ihrer Vertriebspartner besser zu verstehen und datenbasierte
MaBnahmen zur Verbesserung der Zusammenarbeit und der
Partnerzufriedenheit zu entwickeln.

Unser Feedback-Framework bietet Ihnen eine umfassende Grundlage
zur Optimierung der Partner Experience. Detaillierte Feedback-Berichte
fassen die erhobenen Daten und Analyseergebnisse prazise zusammen.
Visuelle Dashboards ermdglichen eine anschauliche und interaktive
Darstellung der Ergebnisse, um Einblicke und Trends auf einen Blick zu
erkennen. Auf Basis der Analyse erhalten Sie konkrete
Handlungsempfehlungen, die gezielt auf die Verbesserung der Partner
Experience ausgerichtet sind.

NEOMATIC

NEO ERFOLGSFAKTOREN

Innovative Feedback-und Analysemethoden

Unsere modernen Tools und bewahrten Methoden stellen sicher,
dass das Feedback der Partner prazise erfasst & analysiert wird.

Individuelle Losungsansitze

Unsere Losung ist optimal auf die Strategien lhres Unternehmens
und auf die Anforderungen lhrer Vertriebspartner abgestimmt.

Langfristige Perspektive und nachhaltige Ergebnisse
Wir beraten ganzheitlich und zukunftsorientiert, um nicht nur
kurzfristige Erfolge, sondern nachhaltige Verbesserungen zu erzielen.

KUNDEN MEHRWERT

Verbesserte Partnerzufriedenheit

Erhohung der Zufriedenheit und Bindung der Vertriebspartner
durch gezielte OptimierungsmaBnahmen.

Erhohte Effizienz

Identifikation und Beseitigung von Ineffizienzen und Hindernissen
in der Zusammenarbeit.

Bessere Zusammenarbeit

Forderung einer starkeren und effektiveren Zusammenarbeit mit
den Vertriebspartnern.
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