Salesforce Use Case Check NEO ERFOLGSFAKTOREN

Unser Navigator zur lhrer Ziellosung mit Salesforce

Ganzheitlicher Ansatz fiir Business und IT
Wir bringen Fachlichkeit und IT zusammen und ermdglichen klare

USE CASE Kommunikation und effiziente Projektarbeit fur Ihren Erfolg.
) PROTOTYPE Langfristige Partnerschaft fiir nachhaltige Losungen mit Mehrwert
- — 1 0 0 O/ Wir begleiten Kunden eng und vertrauensvoll - von der ersten Idee
=10 INTEGRATION O bis zur zielldsungsorientierten Umsetzung und dariiber hinaus.
Al EERTE BETTER DECISIONS Effiziente Methodik fiihrt zu Ergebnissen

ROADMAP Unsere strukturierten Vorgehensmodelle ermdglichen schnelle

Umsetzungen und liefern greifbare und messbare Resultate.
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¢  Unser Proof of Concept Ansatz ermdoglicht es, in nur 1-2 Wochen
’ KUNDEN MEHRWERT

effizient und praxisnah Ihren konkreten Use-Case auf der Salesforce

Use

Plattform zu validieren. Wir verbinden Fachlichkeit und IT, erstellen Praxis erleben: Salesforce individuell kennenlernen
© einen funktionsfahigen Prototyp und analysieren Integration, Erleben Sie Ihren Use-Case in einer maBgeschneiderten
o Datenflisse und Mehrwerte. Durch Workshops und Prototyping schaffen Salesforce-Lésung und das innerhalb von nur 1 Woche.
; wir eine fundierte Entscheld'ungsgrundlage ur?d eine ngh—LeveI RISR e e ke e i mreren
- Roadmap - schnell, strukturiert und auf Ihre Ziele abgestimmt. ) ) B
* Potenzielle Integrations- und Umsetzungsprobleme fruh
o erkennen, um rechtzeitig MaBnahmen einzuleiten.
= e Sie erhalten eine fundierte Grundlage fiir Ihre Ziellosung mit Salesforce. ST T o T T e -
0 éE Der validierte Use Case gibt Ihnen klare Einblicke, wie eine L6sung chne e.a er .un lerte n ‘f"c el ungen. " _
konkret aussehen kann. Zudem erhalten Sie ein individuell auf Ihre Nutzen Sie greifbare Ergebnisse, um fundierte Entscheidungen
Anforderungen abgestimmtes Integrationsszenario sowie eine schnell zu ermdglichen.
Roadmap, die zeigt, wie Sie gemeinsam mit uns lhre Ziele erreichen
kdnnen.
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