Marketing Process Optimizer NEO ERFOLGSFAKTOREN

Einfach bessere Marketing Prozesse :
Fundierte Datenanalyse

Relevante Daten werden gezielt erhoben und mit Benchmarks
verglichen, um Optimierungspotenziale zu erkennen.

o Klar definierte Handlungsempfehlungen

N Umsetzbare MaBnahmen basierend auf tiefgehenden Analysen

= unterstUtzen die operative Weiterentwicklung.

- Solide Entscheidungsgrundlage

;' ‘ Das Assessment bildet eine klare Basis fur strategische

Entscheidungen und nachhaltige Marketingoptimierung.

o

e Der Marketing Process Optimizer bewertet den Reifegrad des

© ": Marketings, igdentifiziert F;térken und Schwachen ung liefert konkrete KUNDEN M E H RWE RT

S / Handlungsempfehlungen, um die operative Ausrichtung zu optimieren. Ganzheitlicher Uberblick

o Mit gezielter Gap:AnaIyse upd umfassenden Key Findings wird eine Das Assessment liefert eine klare Analyse des aktuellen

- klare Roadmap fUr nachhaltigen Erfolg erstellt. Marketingzustands und zeigt Starken sowie Schwéachen auf.

=z Gezielte MaBnahmen

; Identifizierte Licken und Schwachstellen werden mit prazisen

o Handlungsempfehlungen adressiert.

; i Durch die systematische Bewertung und die"Benchmark-AnaIyse U

- 35 erhalten Unternehmen einen strukturierten Uberblick Giber ihre _ . _ } . .
Marketingorganisation. Die Ergebnisse ermdglichen gezielte Eine bessere operative Ausrichtung flhrt zu einer optimierten
MaBnahmen zur Optimierung der Effizienz und stirken die operative Zusammenarbeit und gesteigerter Marketingleistung.

Ausrichtung. Die Handlungsempfehlungen bieten eine solide Basis fir
zukunftige MarketingmaBnahmen.
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